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Unser Mandant ist eine unabhängige und überregional tätige Immobilieninvestmentgesellschaft für institutionelle Anleger, 

welche überwiegend aus dem kirchlichen und gemeinnützigen Bereich stammen. Das Unternehmen bietet maßgeschnei-

derte Anlagemöglichkeiten in Immobilienfonds, insbesondere in erstklassige innerstädtische Immobilien im Einzelhandel 

und ebenso in Wohn- und Sozialimmobilien. Hierbei versteht sich das Unternehmen als langfristiger Investor und begleitet 

mit seinen langfristigen Investitionsstrategien die gewachsene Urbanität von Innenstädten. 

 

Standort: Köln und ganz Deutschland 

Beginn: zum nächstmöglichen Zeitpunkt 

 

IHRE AUFGABEN 
 
◼ Verantwortung für die Entwicklung und Umsetzung einer adäquaten Vertriebsstrategie zur Gewinnung von institutio-

nellen Anlegern für die Spezial- und Publikumsfonds im Bereich Einzelhandel, Wohnen und WohnenPlus 

◼ Pflege der Bestandskunden und Bearbeitung der Anfragen im Hinblick auf Fonds und Märke sowie neue Produkte und 

regulatorische Veränderungen  

◼ Gewinnung neuer Vertriebspartner 

◼ Teilnahme an Kundenveranstaltungen und Messen zur Netzwerkpflege 

 
IHR PROFIL 
 

◼ Erfolgreich abgeschlossene Bankausbildung oder Studium in einem wirtschaftswissenschaftlichen Bereich oder eine 

vergleichbare Qualifikation 

◼ Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb von Finanzinstrumenten, idealerweise im Bereich der Immobilienfonds 

◼ Umfassende Kenntnisse im Vertriebs- und Finanzwesen 

◼ Strukturierte Arbeitsweise mit ausgeprägter Kundenorientierung  

◼ Ausgeprägtes Kommunikationsgeschick und Dienstleistungsorientierung 

◼ Verhandlungssicherheit, sicheres Auftreten und Durchsetzungsvermögen 

◼ Flexibilität im Hinblick auf die mit dem Aufgabengebiet hohe verbundene Reisetätigkeit 

◼ Bereitschaft zwecks Kommunikation und Austausch Wohnort max. 200 km zu Köln  

 

 

 

Wir freuen uns auf die Zusendung Ihres aussagekräftigen Profils unter Angabe Ihres frühestmöglichen Startdatums sowie 

der Referenznummer B4660. 
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